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EXPORT MANAGER
DE BOER NV in Schoten is een expansieve en inter-
nationaal georiënteerde onderneming die zich sinds
1922 specialiseert in het ontwikkelen, produceren
en vermarkten van waterdichtingssystemen voor de
bouwsector. Met een omzet van € 20 miljoen, 75
gemotiveerde medewerkers en verkoopkantoren in
Europa en Azië is DE BOER uitgegroeid tot een
wereldwijde trendsetter op het gebied van bitumi-
neuze dakrollen voor platte en groene daken,
bruggen en tunnels.
In het eigen Quality Center ontwikkelen specialisten
producten die zowel de dakdekker als de bouwheer
een beslissende voorsprong geven. Een voorbeeld
hiervan is het hoogtechnologische productgamma
DUO dat in tegenstelling tot een klassieke dakrol een
verschillende onder- en bovencoating heeft. De
elastische DUO-ondercoating heeft dubbel zo veel
kleefkracht als een gewone dakrol en de harde, 
UV-bestendige DUO-bovencoating garandeert een
optimale bescherming tegen de weerselementen.

De uitzonderlijk hoge kwaliteit van DUO laat DE
BOER toe de unieke Care4Roofs-dienstverlening aan
te bieden: experts beheren het dakonderhoud, inclu-
sief inspectie en labo-onderzoek, zodat de levens-
duur tot 40% verlengd wordt.

In het kader van de uitbreiding van haar
Management Team, is DE BOER op zoek naar een
gekwalificeerde EXPORT MANAGER (m/v).

WAT HEEFT DE BOER U CONCREET TE BIEDEN?

FUNCTIE-INHOUD & VERANTWOORDELIJKHEDEN

WILT U UW HUIDIGE POSITIE ECHT VERBETEREN?

GEWENSTE KWALIFICATIES

Na een intensieve inwerkperiode bent u als EXPORT
MANAGER verantwoordelijk voor het opzetten en uit-
bouwen van de Europese verkooporganisatie en voor het
behalen van de geplande verkoopobjectieven in
Scandinavië, Groot-Brittannië en Nederland, waarbij u
rechtstreeks rapporteert aan de Export Directeur.
Tot uw omvangrijk takenpakket behoren o.a. het:
A) selecteren en coachen van de lokale sales representa-

tives;
B) coördineren en uitbreiden van de Europese verkoopactivi-

teiten;
C) uitwerken en toepassen van de business strategie in de

lokale markten.

Voor deze belangrijke managementfunctie komen uitsluitend
DYNAMISCHE, AMBITIEUZE kandidaten in aanmerking die
beantwoorden aan de volgende kwalificaties:

1. U heeft internationale commerciële ervaring, waarbij erva-
ring met high-endproducten een voordeel is.

2. U heeft affiniteit met de bouwsector.
3. U heeft een hogere opleiding en technisch inzicht.
4. U bent een ondernemende coach met uitstekende commu-

nicatieve en contactuele vaardigheden.
5. U bent vlot drietalig.
6. U bent bereid veelvuldig te reizen.

1. een verantwoordelijke managementfunctie in een
expansief bedrijf dat in zijn branche trendsetter is.

2. een uitdagende sleutelfunctie met persoonlijke inbreng.
3. een open en stimulerende werksfeer met korte commu-

nicatielijnen in een professioneel team.
4. een competitief salarispakket met uitstekende secun-

daire voordelen en een representatieve firmawagen.
5. de mogelijkheid om in een eerste gesprek geheel vrij-

blijvend met het bedrijf kennis te maken.

V.M.C. helpt bedrijven bij het vinden van gekwalificeerde medewerkers met het unieke
computer-, telefoon- en video-ondersteund KMC-RES (Rekrutering Expert Systeem),
waarmee iedere vacature wereldwijd, ongeacht de moeilijkheidsgraad, binnen 4 tot 6
weken effectief ingevuld wordt. Bel ons voor meer informatie.

V.M.C. bvba • CRAENEVENNE 95 • 3600 GENK • TEL. 089 30 55 14 • FAX 089 30 71 35
• E-MAIL: geert.tewissen@kmc-res.com - WEBSITE: WWW.KMC-RES.COM

BEL GEERT TEWISSEN: 089 30 55 14

bij voorkeur op ZATERDAG tussen 13u00 en 16u00 of op
weekdagen tussen 8u30 en 9u30 ‘s morgens en ‘s avonds
tussen 19u00 en 20u30. Een eenvoudig telefoontje
informeert u snel en discreet of uw ambities overeen-
stemmen met ons aanbod. 

U kan ook reageren door uw cv VANDAAG NOG per post,
fax of e-mail te sturen naar V.M.C., t.a.v. Geert Tewissen.

DUO HIGH-TECH DAKDICHTINGSMEMBRANEN

www.deboer.be

MET GROEIPOTENTIEEL TOT SALES MANAGER EUROPE


