
EURO-SOAP nv gevestigd in Beveren-Leie bij Waregem, is een dynamisch 
familiaal bedrijf dat reeds meer dan 30 jaar actief is als absolute totaalleverancier van 

onderhoudsproducten. Wij profi leren ons als de ideale partner voor groothandel en industrie op 
het vlak van de producttoelevering in de hygiëne.
De onderneming staat garant voor een uiterst compleet productaanbod en een snelle, directe en 
eerlijke dienstverlening aan zeer concurrentiële prijzen. In de grote opslagruimten van 10.000m² 

in Beveren-Leie en nog eens 16.000 m² in Waregem, worden ongeveer 5.000 verschillende producten in voorraad 
gehouden, waardoor elke klant zeker kan zijn van korte leveringstermijnen.
Het productengamma van EURO-SOAP is niet enkel zeer uitgebreid, maar bevat ook vernieuwende producten, ecologische 
alternatieven en zelfs enkele exclusiviteiten. Naast de meest courante bekende merken en witte producten, worden ook de 
eigen huismerken EURO en MAGIC aangeboden. Dit zijn zonder uitzondering hoogstaande producten, die volgens onze 
eigen specifi caties gefabriceerd worden en waarvoor de klanten steeds blijven terugkomen.
Het is onze duidelijke ambitie de belangrijkste speler op de markt te worden. In het kader van deze expansie van EURO - 
SOAP, is er behoefte aan versterking van de verkoopsploeg met een ervaren en dynamische Verkoper (m/v) aan de industrie, 
die de mogelijkheid wordt geboden om door te groeien in verantwoordelijkheden, functie en inkomen.

Functie inhoud & verantwoordelijkheden
Na een grondige inwerkperiode waarin u het producten-
gamma leert kennen, zal u als Verkoper verantwoordelijk 
zijn voor het behalen van de geplande verkoops-
doelstellingen in de u toegekende regio. Tot uw veelzijdig 
takenpakket behoren o.a.:
A) Onderhouden van bestaande klantenrelaties in de 

industrie, door het brengen van geregelde bezoeken;
B) Presenteren van onze producten en de klant voor lichten 

en adviseren over de diverse toepassings moge lijk-
heden;

C) Verder uitbouwen van de klantenkring door actieve 
doelgerichte prospectie;

D) Voorbereiden van offertes en afsluiten van bestel lingen;
E) Signaleren van concurrentiële activiteiten en markt-

ontwikkelingen, naast het zelf initiëren van promotionele 
acties.

VERKOPER B2B
Gewenste kwalifi caties
Voor deze belangrijke functie wordt de voorkeur 
gegeven aan een dynamische, ambitieuze 
persoonlijkheid, die beantwoordt aan de volgende 
kwalifi caties:
1. U heeft minimaal 5 jaar succesvolle ervaring met 

soortgelijke taken en verantwoordelijkheden zoals 
hiernaast omschreven van A t/m E;

2. Actieve B2B verkoop heeft voor u weinig geheimen 
meer, bij voorkeur in de chemische sector of onder-
houdsmiddelen;

3. U kan zich zeer vlot uitdrukken, waarbij u echter 
nooit vergeet eerst goed te luisteren naar de klant en 
snel te begrijpen wat zijn wensen zijn;

4. Als open en eerlijke persoonlijkheid geeft u tevens 
blijk van een hoog doorzettingsvermogen in het 
bereiken van uw doelen.

Wat heeft Euro-Soap u concreet te bieden?
1. Een unieke opportuniteit om in een dynamisch 

bedrijf, dat fi nancieel kerngezond is en in haar 
sector tot de top behoort, op basis van resultaten 
een hoge verloning te verkrijgen;

2. Een uitdagende en veelzijdige functie, waar per-
soonlijke inbreng en zelfstandig opereren cen-
traal staan;

3. Een aangename, open en stimulerende werk-
sfeer met korte communicatielijnen in een jong 
en professioneel team;

4. Een representatieve fi rmawagen en uitstekende 
secundaire voordelen;

5. De mogelijkheid om in een eerste persoonlijk 
gesprek geheel vrijblijvend kennis te maken met 
het bedrijf. 

Wil u uw huidige positie ECHT verbeteren?

BEL JORIS DE SUTTER bij Euro-Soap. 050.36.13.82 
en INFORMEER U op WERKDAGEN 'S MIDDAGS tussen 11 en 
14 uur en  'S AVONDS tussen 19 en 21 uur of op ZATERDAG tussen 
11:00 en 17:00 uur
Een eenvoudig telefoontje informeert u SNEL en DISCREET of uw 
ambities overeenstemmen met ons aanbod. Ook als u momenteel nog 
niet aan een verandering denkt, loont het de moeite zich geheel 
VRIJBLIJVEND nader te informeren.
U kunt ook schriftelijk reageren door uw c.v. per e-mail of per post te 
sturen naar het contactadres.

Euro-Soap nv, Deken Debostraat 70 - 8791 BEVEREN - LEIE

E-mail: joris@desutter.org

www.eurosoap.be

De selectieprocedure loopt in samenwerking met onze rekruteringspartner KMC bvba VG.335/B – B.AB05.33 – W.RS.97   Lid van Federgon. 


